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境港商工会議所 行 ⇒ FAX：0859-42-6577 （申込日： 2026 年 月 日）

７/２８(火)開催 『中小・小規模事業者のための価格転嫁・価格交渉実践セミナー』 受講申込書

◆会場 境港商工会議所
(境港市上道町3002)

◆受講料 無 料

◆定員 ３０名 (先着順)

〈主催〉 境港商工会議所

〈講師プロフィール〉

   か わ い        ま さ な お

河合 正尚 氏
・河合中小企業診断士・

社会保険労務士事務所 代表

会計事務所・製薬会社・名古屋のＩＴベンチャーなど４社を経験｡

中堅ＩＴ企業の管理本部副部長を経て独立。その中でいくつもの倒

産や合併を経験し、業務改善からインターネット通販サイト立ち上げ

運用・決算業務・資金繰り・人事採用・各種銀行交渉・管理会計・制

度会計・販売・販売管理・マーケティングなど様々な業務を経験する。

中小・小規模事業者のための

価格転嫁・価格交渉
実践セミナー
ＢｔｏＢの価格転嫁・交渉で知っておきたい

取引適正化（取適法）の概要も解説します

７/２８(火)
１４：００～１６：００

事 業 所 名

所 在 地

受 講 者 名
（複数ご参加可能です）

賃上げの原資はこうつくる！

-主な講座内容-

１.なぜ今「価格転嫁」なのか
・「賃上げしたいのに原資がない」問題の構造

・原資確保の選択肢と価格転嫁の位置づけ 等

２.取引適正化の流れを知る
 ～取適法の概要と事業者への影響～
・取引適正化法とは何か（目的・趣旨の概要）

・「発注側」「受注側」それぞれに求められること

・事業者として「知っておくべきこと」の整理

・取引適正化の流れを価格転嫁の追い風として捉える視点

３.価格転嫁を実現するための実務ポイント
・価格転嫁の「前さばき」：自社コストの見える化と根拠づくり

・交渉前の準備：何を・いつ・どう伝えるか

・価格交渉の進め方：取引先との対話の組み立て方

・価格交渉のテクニック 等

４.明日から動くための実践整理
・価格転嫁チェックリスト

・取引先タイプ別の対応アプローチ 等 <お申し込み方法>

下記申込書をFAX、またはメール（必要事項記入）でお申込みください。

〔お問い合わせ〕境港商工会議所 相談課 担当：山田

TEL：0859-44-1111／ｍａｉｌ：yamada＠sakaiminato.com
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